Echemos un vistazo a como puede facilitar
el acceso a su negocio...

Cambie su enfoque.

Una opcion bajo la ADA es ofrecer alternativas a sus politicas y practicas
para ayudar a garantizar el acceso a sus clientes. Por ejemplo, considere
servicio junto a la acera para un negocio de comida para llevar que tiene
escaleras para entrar, si no es posible para usted poner una rampa en la
entrada. Hay créditos fiscales y deducciones disponibles para ayudar a

compensar los costos de eliminar las barreras de acceso a través del IRS.

Comunicacion con los clientes.
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Para llegar a la puerta.
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la experiencia del cliente a través de un mayor acceso. Dicho esto, los
requisitos de accesibilidad pueden ser confusos. Comuniquese con su
Centro de la ADA local para obtener orientacién y apoyo sin costo.
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